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Цель проекта 

Road Show авторитетных экспертов и 
менторов рынка инвестиций и 
инноваций по 15 российским городам в 
марте-апреле 2013 года. 
Цель Russian StartUp Tour – 
формирование в каждом городе 
стартап-сообществ из молодых 
талантливых предпринимателей и 
авторов инновационных проектов, 
инвесторов, представителей 
технопарков, ведущих региональных 
вузов и научных институтов. 



Основные направления 

Приоритетные тематики проектов:  

Информационные технологии;  

Космические технологии;  

Энергоэффективность; 

Новые материалы;  

Ядерные технологии;  

Фармацевтика и биомедицина. 



Формат выступления 

Формат выступлений: 

Планируются последовательные доклады 15-20 компаний 

Длительность питча – 5 минут 

Последующее обсуждение – 5-7 минут. 

 

Формат работы экспертного жюри:  

Экспертное жюри по обсуждению проектов состоит из 
представителей организаторов и партнеров Мероприятия, а также из 
приглашенных инвесторов. 

В обсуждении презентуемого проекта может принимать участие вся 
аудитория Мероприятия. 



Критерии оценки 

1. Конкурентные преимущества продукт 

Уникальность продукта, способность изменить структуру рынка в своем 
сегменте в мире  

2. Качество проработки бизнес-модели Проекта 

Описание рынка, модель продаж, целевые показатели продаж, сроки 
возврата инвестиций 

3. Адекватность команды заявленному Проекту 

Команда включает представителей науки и бизнеса и уже имеет опыт 
вывода на рынок инновационных продуктов 

4. Реализуемость проекта в рассмотренных параметрах 

Научная реализуемость, расчет ресурсов и сроков, технологическая база 

5. Технологическая инновационность 

Инновационная или прорывная технология в мировом масштабе, 
способная изменить технологии в отрасли 

 

уникальный продукт, способный изменить структуру рынка в 
своем сегменте в мире  3 

есть уникальные конкурентные преимущества и (или) заметный 

потенциал коммерциализации в РФ и за рубежом 2 

есть некоторые конкурентные преимущества и (или) потенциал 

коммерциализации в России 1 

потенциал ограничен, преимущества выражены слабо 0 

адекватно рассмотрены размера рынка, модель продаж, целевые 

показатели продаж, сроки возврата инвестиций 3 

модель продаж описана, но нет целевых показателей продаж или 

расчета окупаемости 2 

описание бизнес-модели приведено, но не отвечает на вопрос как 

компания собирается зарабатывать деньги 1 

нет ответа на вопрос о бизнес-модели 0 

команда включает представителей науки и бизнеса и уже имеет 

опыт вывода на рынок инновационных продуктов 3 

команда включает представителей науки и бизнеса, достаточна для 

разработки и построения схемы коммерциализации продукта 2 

команда состоит из трех и более человек, обладающих научными и 

техническими компетенциями для создания продукта 1 

команда не обладает достаточным опытом и научно-техническими 

компетенциями 0 

проект реализуем 3 

реализуем с доработками 2 

требует детализации 1 

нет ответа на вопрос 0 

инновационная или прорывная технология в мировом масштабе, 

способная изменить технологии в отрасли 3 

сходные решения находятся в стадии пилотов в мире, в России 

отсутствуют 2 

аналогичных решений нет в России, но уже применяются в мире  1 

аналогичные решения уже широко применяются в России и в мире 0 



Оформление 

Презентация («читабельный» формат): 
1. Время на презентацию 5 минут, 5-7 минуты на вопросы 
2. Количество слайдов в презентации max 10 
3. Оформление :  

1. Не более 3 цветов 
2. Не более 2 шрифтов 
3. Высота шрифта не менее 14 кегля 
4. Простые шрифты 
5. Минимум анимации 
6. Любая графика несет смысл 
7. Контрастная графика 
8. Маленькие таблицы 



Рекомендуемые слайды 

Название слайда Содержание слайда 

1 Название проекта Название проекта  
Название Инновационной компании  
Название ВП 

2 Продукт и области применения Проблема, существующая на рынке  
Предлагаемое решение, новизна  
Преимущества для покупателя 

3 Рынок Сегментирование рынка (круговая диаграмма) 
Участники 
Объёмы, по годам  (линейчатая диаграмма) 

4 Тенденции развития рынка Современные мировые тенденции 
Рыночные потребности (вкл. обзор потребителей) 
Оценка роста: ёмкость, темп роста  

5 Конкуренты Прямые конкуренты (графическое отображение долей) 
Субституты (взаимозаменяемые товары) 

6 Ключевые преимущества Технологии  
Инициатор проекта (фото, краткое перечисление заслуг) 
Перечень достижений по проекту (вкл. патенты) 

7 Модель развития Развитие продукта 
Маркетинг 

8 Предыдущее финансирование Транши от частного инвестора ? 
Гранты, конкурсы, иные инвестиции ? 
Условия к исполнениям траншей? 

9 Риски Перечень рисков  
Способы их снижения  

10 Команда Компетенции участников  
Мотивационная программа для менеджмента компании  

Название проекта Название проекта  
Название Инновационной компании  
Название ВП 

Продукт и 

области 

применения 

Проблема, существующая на рынке  

Предлагаемое решение, новизна  

Преимущества для покупателя 
Рынок Сегментирование рынка (круговая 

диаграмма) 

Участники 

Объёмы, по годам  (линейчатая 

диаграмма) 

Тенденции 

развития 

рынка 

Современные мировые тенденции 

Рыночные потребности (вкл. обзор 

потребителей) 

Оценка роста: ёмкость, темп роста  

Конкуренты Прямые конкуренты (графическое 

отображение долей) 

Субституты (взаимозаменяемые 

товары) 

Ключевые 

преимущества 

Технологии  

Инициатор проекта (фото, краткое 

перечисление заслуг) 

Перечень достижений по проекту (вкл. 

патенты) 

Модель 

развития 

Развитие продукта 

Маркетинг 
Предыдущее 

финансирование 

Транши от частного инвестора ? 

Гранты, конкурсы, иные инвестиции ? 

Условия к исполнениям траншей? 
Риски Перечень рисков  

Способы их снижения  Команда Компетенции участников  

Мотивационная программа для 

менеджмента компании  
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Критерии оценки 

Критерии Баллы 

Конкурентные преимущества продукта  

уникальный продукт, способный изменить структуру рынка в своем сегменте в мире  3 

есть уникальные конкурентные преимущества и (или) заметный потенциал коммерциализации в РФ и за рубежом 2 

есть некоторые конкурентные преимущества и (или) потенциал коммерциализации в России 1 

потенциал ограничен, преимущества выражены слабо 0 

Качество проработки бизнес-модели Проекта  

адекватно рассмотрены размера рынка, модель продаж, целевые показатели продаж, сроки возврата инвестиций 3 

модель продаж описана, но нет целевых показателей продаж или расчета окупаемости 2 

описание бизнес-модели приведено, но не отвечает на вопрос как компания собирается зарабатывать деньги 1 

нет ответа на вопрос о бизнес-модели 0 

Адекватность команды заявленному Проекту  

команда включает представителей науки и бизнеса и уже имеет опыт вывода на рынок инновационных продуктов 3 

команда включает представителей науки и бизнеса, достаточна для разработки и построения схемы коммерциализации 

продукта 2 

команда состоит из трех и более человек, обладающих научными и техническими компетенциями для создания 

продукта 1 

команда не обладает достаточным опытом и научно-техническими компетенциями 0 

Реализуемость проекта в рассмотренных параметрах  

проект реализуем 3 

реализуем с доработками 2 

требует детализации 1 

нет ответа на вопрос 0 

Технологическая инновационность  

инновационная или прорывная технология в мировом масштабе, способная изменить технологии в отрасли 3 

сходные решения находятся в стадии пилотов в мире, в России отсутствуют 2 

аналогичных решений нет в России, но уже применяются в мире  1 

аналогичные решения уже широко применяются в России и в мире 0 


